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Inscripciones



Inscripción por módulo o diplomado completo.

Cursado 100% virtual (sincrónico y actividades en plataforma)

Valor total $100.000 (los tres módulos)

Valor Módulo: Empresas Familiares $ 40.000°°

Dictado: 7, 8 y 10 de abril de 17.00 a 19.30 hs

Valor Módulo Negociaciones Avanzadas $ 40.000°°

Dictado: 14,15 y 17 abril de 17.a 19,30 hs

Valor Módulo Balanced Scorecard $ 40.000°°

Dictado: 21, 22 y 24 abril de 17 a 19.30 hs

Magister Daniel Diaz Diesel

- Contador UNCuyo

- Magister de la UCES

- Especialista en empresas en Crisis UNCuyo

- Director de master planning Consulting group Florida USA

- Director de Comunidad de Consultores de Empresas Familiares y Familias Empresarias

- Director Ejecutivo de MBA y MDRRHH de la Universidad de Congreso

- Autor de 5 libros sobre gestión empresarial

Módulo EMPRESAS FAMILIARES - Dictado : 7, 8 y 10 de abril de 17.00 a 19.30 hs

- Que son las Empresas Familiares y su cultura

- Empresa Familiar como sistema complejo

- Ciclo de Vida de las Organizaciones

- Situaciones críticas

1. Traspaso generacional

2. Adolescencia de las empresas familiares

3. Comunicación interna (empresa y familia)

4. Confusión financiera y patrimonial (empresa y familia)

5. Ausencia de Profesionalización



Casos y ejemplos a resolver

Negociaciones Avanzada - Dictado: 14,15 y 17 abril de 17.a 19,30 hs

Historia de las Negociaciones

Modelo Harvard

- Caso de los prisioneros

- Simetría de Negociación

- Los 4 principios

- 7 elementos

Modelo MetaNegociación

- Asimetría de los Actores

- Influencia

- Persuación

- Poder

- Resolución de Casos

Módulo Balanced Scorecard - Dictado: 21, 22 y 24 abril de 17 a 19.30 hs

- Que es BSC, e historia

- Construir un BSC

- Porque es necesario saber y aplicar bsc

- Pasos para realizar y aplicar BSC

- Caso práctico


